
Вакансия: Менеджер по работе с клиентами 
Вакансия компании ПРОМСАТ, www.promsat.com  г. Киев, ул. Шутова, 9 (р-н ст. метро Берестейска) 
Контакт: т. (044) 228-86-81 Анатолий Владимирович,  mail:  jobpst@ukr.net 
Предполагаемый уровень месячного дохода: от  3 500  до  6 000 грн 
Специализации: менеджер по работе с клиентами, менеджер направления, прямые продажи 
О нас: 

• Наша организация занимается реализацией изделий промышленной электронной техники (различные 
датчики, преобразователи сигналов, контрольно-измерительные приборы, контроллеры) и 
электротехнических комплектующих для промышленной автоматики (источники питания, реле, клеммы, 
клеммные коробки, кабельные вводы, инструмент).  

•  Мы являемся поставщиком достаточно широкой номенклатуры изделий, как собственного производства, 
так и производства ряда зарубежных компаний, для применения в области промышленной автоматизации 
отделов АСУ ТП и КИПиА.  

•  Нашими Заказчиками являются как небольшие фирмы, работающие в области автоматизации так 
и крупные промышленные предприятия.    

• Предлагаемые нами изделия универсальны по своему применению и используются в различных отраслях 
промышленности, таких как: машиностроение, металлургия, нефтегазовая отрасль, пищевая 
промышленность, производство стройматериалов и др.  

 О работе менеджера: 
• За менеджером закрепляется одно или несколько направлений. Ассортимент и технические характеристики 

изделий входящих в эти направления необходимо изучить, т. к. менеджер при общении с 
Заказчиками должен четко представлять назначение изделий и область из применения. При изучении 
продукции акцент делается на самостоятельную работу, однако при этом, в обязательном порядке 
предусмотрено индивидуальное обучение по основным наименованиям изделий и их классификации  

• Общаясь с Заказчиком, менеджер должен постараться понять какие задачи необходимо решить Заказчику, 
и обосновано предложить соответствующие наименования изделий для решения поставленной задачи  

• При поиске новых Заказчиков важно не количество, а качество и логическая основа для выбора именно 
этого Заказчика. Поэтому нет необходимости каждый день звонить одним и тем же людям с предложение 
чего-нибудь у нас купить. Важно разобраться и определить, какое  оборудование и принадлежности 
вероятней всего использует  потенциальный Заказчик для решения своих задач, и на основании этого 
предложить не всё что есть, а то, что нужно.  

• Для эффективной работы необходимо уметь подготовить свою концепцию представления товара как в 
области рекламы на страницах тематических журналов, так и в виде информационных раздаточных 
материалов  

• Основа продуктивной работы менеджера в нашей компании - это культура общения с Заказчиком, 
понимание назначения и применения предлагаемых нами изделий, желание работать и зарабатывать 
деньги, а не получать ставку 

 Требования к кандидату: 
• Высшее техническое образование по специальносям: электроника, электротехника или энергетика  
• Владение компьютерными программами: Word, Excel, Outlook, Internet Explorer. Приветствуется знание  

CorelDRAW, Photoshop, QuarkXpress  
• Общительность, грамотная речь  
• Возможно трудоустройство без опыта работы менеджером, приветствуется опыт работы от 1 года  
• Возраст от 25 до 47 лет  

Собеседование и условия работы: 
• На начальном этапе проводится собеседование, по результатам которого определяется Ваше соответствие 

требованиям к кандидату на должность менеджера. Если Вы получаете положительную оценку на 
собеседовании, Вы приглашаетесь на прохождение испытательного срока  

• В течение первой недели испытательного срока Вы проходите индивидуальное обучение и изучаете 
ассортимент продукции, после чего Вы проходите собеседование по изученному материалу. Если Вы 
получаете положительную оценку на собеседовании, Вы начинаете выполнять работу менеджера  

• Обучение производится бесплатно, испытательный срок оплачивается в размере до 2000 грн./месяц. 
Продолжительность испытательного срока 1-2 месяца  

• Рабочее место в офисе нашей компании (район М Берестейская)  
• Перспектива карьерного роста  
• Регулярная выплата заработной платы  
• Официальное трудоустройство, оплачиваемый отпуск и больничные  
• График работы - с 9:00 до 18:00, суббота, воскресенье - выходной  
• Заработная плата  5200 грн (ставка + премиальный % от объёма продаж)  


